
Surge para 
evitar la 
caída del 
Beneficio

Se apoya en el 
Cliente

(anticipación)

Fruto de la 
Investigación 

consciente

Resultado del 
Trabajo 

inconsciente 
(iluminación)

Ideas
Modelos
Imitación

I + D + i
1. Asigna Recursos 

a la Innovación
2. Decide el Precio 

para obtener 
Beneficio

Probabilidad de éxito

Difusión de la 
Innovación

Rendimientos decrecientes
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